
Forse non tutti sapevano che in  

LEGA Serie A dal 1999... 
1. L’incontro con punteggio più alto: Cuneo vs Treviso 275 

punti nel 2001  
2. L’incontro che è durato di più: Città di Castello vs Padova, 2 

ore 43 min nel 2010 
3. Il Set con punteggio più alto: Cuneo vs Treviso, 52—54, nel 

2001 
4. Durata media di un set: 22 minuti 
5. Durata media di un match: 1 ora e 33 minuti 
6. Maggior numero di spettatori: a Roma 1999, 15.333 spetta-

tori gara 3 per lo scudetto contro Modena. 
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Mi presento, sono Fabio Marzaro, classe 1962, nato 
e cresciuto nel comune di Campodarsego, dove svolgo 
la mia attività lavorativa come commerciante nel mon-
do dell’informatica. sono titolare della G. Pittarello 
Sas, rappresentante dei marchi Olivetti, HP, Ricoh e 
Samsung, che si occupa di vendita e assistenza di pro-
dotti per ufficio, il tutto in modo professionale e nel 
segno del QSE – Qualità Servizio Efficienza 
Sono da sempre presente nel mondo dello sport, Cal-
cio per la precisione, come giocatore prima, in diverse 
squadre dei comuni confinanti, mai in quella del mio 

paese, da dirigente poi, nella USD Cavinese, vincendo qualche Campionato, per-
dendone qualcuno per pochi punti o retrocedendo. Ho assaporato gioie e dolori 
del meraviglioso mondo dello Sport. 
Sono amante anche di altre discipline, che pratico più come svago mentale che 
per vera predisposizione atletica, immersioni e sci alpino, veri toccasana contro 
lo stress accumulato tra i mille impegni, immergersi nel profondo blu o sciare 
tra i pendii innevati del Monte Civetta mi danno un senso di completa libertà. 
Sono entrato a far parte dello staff dirigenziale del Campodarsego Volley nel 
2008, e dall’anno scorso sono vice Presidente della società. Mi occupo princi-
palmente dei rapporti con gli allenatori, con gli sponsor, con gli enti pubblici e 
con le altre associazioni del territorio. Sono stato uno dei promotori per la co-
stituzione di un direttivo e per dare alla società un vero e proprio organigram-
ma, in quanto sono convinto che la crescita sia più rapida e controllata in strut-
ture organizzate. 
La “mission” che mi interessa e per quale mi sono sempre battuto è il settore 
giovanile della società. Oggi più che mai è necessario fare un'attenta riflessio-
ne sulla valenza educativa e sociale dello sport giovanile, sottolineando l'impor-
tanza di fornire un servizio di qualità ai giovani che si avvicinano allo sport. In-
vestire nel settore giovanile “nell' era di internet” rappresenta una scelta e-
ducativa di grande responsabilità che coinvolge principalmente gli allenatori e i 
dirigenti, i quali dovranno lavorare in sinergia se vorranno costruire qualcosa di 
veramente importante per i loro atleti.  
Senza entrare nel dettaglio, i punti che ritengo fondamentali per l'organizza-
zione di un settore giovanile sono : 
Sport come diritto 

Sport come tutela della salute  

Sport come luogo educativo  

Sport come formazione della persona 
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1. Come hai iniziato a giocare a pallavolo? Per 
puro caso, grazie a un amico, all’età di 8 anni 
2. Nick name? Kekko 
3. Dove abiti? Spinea (VE) 
4. Cosa Studi o che attività lavorativa svolgi? 
Sono impiegato in una camiceria 
5. Numero di scarpe? 44 
6. Colore preferito? Arancione 
7. Giocatore/giocatrice di serie A preferito/a? 
Luigi Mastrangelo 

8. America o Cina? America 
9. Un tuo modo di dire. Robe da matti!! 
10. Cosè lo Spread attualmente più nominato? Differenza tra il tasso 

di rendimento di due titoli 
11. Città preferita? Roma 
12. Pizza come? Porcini e porchetta….anche con le noci dai J 
13. Vino o birra? Nessuna delle due 
14. Hobby? Non ho hobby particolari…però sono animatore nelle atti-

vità parrocchiali 
15. Quando smetterai di giocare cosa vorresti fare? Per il momento 

penso a giocare..e spero di farlo il più possibile. 
16. Un tuo pregio? Sono disponibile 
17. Un tuo difetto? Sono pignolo 
18. Cosa ti piace del CDS Volley? Il fatto che è una grande famiglia 
19. Cosa NON ti piace del CDS Volley? Non posso lamentarmi di nien-

te 

LE 19 RISPOSTE DI FRANCESCO MIELE GICATORE DELLA SERIE C 



Nasce nel marzo del 2009 , in Primavera , la 
stagione della rinascita , del risveglio … in mo-
menti storici difficili che sono sotto gli occhi di 
Tutti ... ma forte dell’unione di Gruppi consolida-
ti che già operavano da oltre 20 anni attraverso 
una numero elevato di Punti Vendita specializ-
zati nel settore degli Accessori e Pulizia della 
Casa e della Persona, del Toiletries e della 
Profumeria di qualità. [www.kuadrifoglio.it] 

KUADRIFOGLIO  

ARSEGO 

Via Pugnalin, 14 
Tel. 049.9330503 
 
KUADRIFOGLIO 

BORGORICCO 

Viale Europa, 17 
Tel 049.9336265 
 
KUADRIFOGLIO  

CAMPODARSEGO 

Via Antoniana, 220, 
35011 
Tel. 049.5566610  

Fine dicembre, 15 giorni per rifiatare dalla grande fatica di 
inizio campionato, ma soprattutto per i giovani tanti giorni di 
vacanza “studio”. Guardando le classifiche delle nostre squa-
dre, spicca senza dubbio il primato solitario della Terza 
Femm., l’ottimo piazzamento dell’Under18 maschile e il buon 
andamento della Serie C. L’anno nuovo prometterà speriamo 
qualche punticino in più per la prima divisione come pure l’un-
der16 eccellenza (hanno seminato molto bene, il raccolto sarà 
abbondante). Tutte le altre giovanili stanno rispecchiando 
quello che ci eravamo prefissati ad inizio stagione (crescita 
costante dei ragazzi). A gennaio inizieranno altri tre campio-
nati giovanili, under12 misto, under14 femm. e l’under20 ma-
schile (tasselli in più per garantire un miglior servizio alle fa-
miglie). La società programma, condivide, “decide”, regolamen-
ta e gli atleti, veri attori, FANNO!!! 

A CHE PUNTO SIAMO ??? 

La G. PITTARELLO non si limita alla fornitura del prodotto (marchi distribui-
ti CANON, HP, EPSON, RICOH e molti altri), ma comprende anche la forma-
zione professionale dei propri collaboratori per svolgere l'attivita' di servizio 
post-vendita ai clienti. Il suo primo obbiettivo e' la soddisfazione del cliente. 

Di FABIO MARZARO 

Via Antoniana, 218/b1 
35011 Campodarsego 
Tel. 049 920 0710 
www.pittarello.it 

La programmazione è tra gli elementi che qualificano l'attività sportiva. Pur-
troppo molti elementi di eterogeneità, contraddittorietà e frammentarietà 
caratterizzano una parte dell'organizzazione di molte associazioni sportive, 
rilevando quel vuoto progettuale e di obiettivi che ogni proposta di attività 
dovrebbe avere. 
La metodologia di lavoro è il mezzo attraverso il quale gli allenatori e i diri-
genti conducono le situazioni di apprendimento (rivolte ai propri allievi) e di 
organizzazione (rivolte agli adulti). Per gli allenatori sarà quindi importante 
organizzare l'attività sportiva in funzione degli obiettivi e della filosofia so-
cietaria utilizzando le diverse metodologie dell'allenamento proprie delle 
scienze motorie. Per i dirigenti sarà invece importante conoscere le metodo-
logie relazionali e gestionali, proprio come avviene nelle aziende. 
È il momento attuativo della programmazione in cui i veri protagonisti del pro-
getto e cioè i giovani atleti “fanno”. Questo presuppone che gli operatori sia-
no consapevoli di alcuni principi fondamentali dell'insegnamento: 
Sapere: programmare con competenza le azioni da realizzare; 
Saper fare: promuovere un clima coinvolgente che spinga al miglioramento di 
ciascuno e ne valorizzi le conquiste; 
Saper far fare: utilizzare una metodologia di lavoro che rispetti la crescita 
e le abilità dei ragazzi; 
Saper essere: manifestare con coerenza un comportamento che spesso è 
modello di riferimento. 
Termino con una citazione di Martin Luther King “I have an Dream”, cara al 
mio collega consigliere Mario Pistore, dimenticavo, da Maggio 2010 sono anche 
consigliere comunale nel comune di Campodarsego, “io ho un sogno”, che è 
quello di realizzare una prima squadra, attualmente la “Serie C” regionale, con 
quasi tutti giovani provenienti dal ns. vivaio. 
 
Un augurio di Buon Natale e felice anno nuovo a tutto il “Campodarsego 
Volley”  
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Il volley è uno sport di squadra dove tutti gli atleti 
suonano la stessa sinfonia per creare un’opera mera-
vigliosa ricca di DINAMISMO, FORZA, PRECISIO-
NE, PASSIONE ed EMOZIONE, ma con alcuni assoli 
di grande intensità. 
 
Nel nostro mondo vengono promossi ed esaltati tutti i 
valori fondamentali del lavoro di squadra che sono il 
RISPETTO DEGLI AVVERSARI e LA LEALTA’ VER-
SO LE REGOLE. 
 
Lo sport è indubbiamente uno dei processi di globaliz-
zazione ancora in forte espansione ed il Volley è tra i 
protagonisti di questo fenomeno sia a livello nazionale 
che locale, sia a livello giovanile che professionistico. 
 
Il Campodarsego Volley cerca con il tuo aiuto di dare 
vita ad uno spettacolo speciale, dove PASSIONE e 
VOLONTA’ si intrecciano nel campo di gara della pa-
lestra anche del tuo Paese. 
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Negli ultimi tre anni il numero di associati al volley provinciale sono 
stati esorbitanti, oltre 10.000 atleti fa di Padova la terza provin-
cia per tesserati a livello nazionale. La pallavolo Nazionale risulta 
essere il secondo sport nelle preferenze degli italini dopo natural-
mente il calcio. Non lo è purtroppo per i mass media, che preferi-
scono dar spazio ad altre attività che non sono tipicamente sporti-
ve. 
Il Campodarsego Volley da il suo contributo, sostenendo il settore 
con oltre 200 atleti attivi del territorio, dei quali ben 80% mino-
renni, mentre i due sessi si fronteggiano quasi alla pari, con un pic-
colo sbilancio al femminile soprattutto nel settore dei più piccolini. 
Molti volontari dirigenti al seguito dei piccoli campioni, consiglieri, 
dirigenti accompagnatori, dirigenti segna punti e arbitri (quasi 1 
dirigente ogni 5 atleti). 
Lo staff tecnico preparatissimo e molto integrato, conta 15 volen-
terosi coach che forniscono oltre 50 ore settimanali di insegna-
mento della disciplina sportiva, nelle quattro palestre che ci sono 
state assegnate (tre nel comune di Campodarsego e una a Borgo-
ricco). Ogni mese l’associazione eroga oltre 200 ore di pallavolo 
senza contare le 100 partite ufficiali tra ottobre e fine dicembre 
2011!!! 
Eventi sportivi, ritiri pre stagionali, feste e tornei, fanno del CDS 
volley una delle associazioni SENZA scopo di lucro, più attive nel 
territorio padovano. Grazie a tutti gli associati!!! 


